Protokol z vécného hodnoceni Zadosti o poskytnuti dotace 2021 (verze INO)

Nazev zadatele, ICO

Zadost obdrzena dne, hod., min.

Nazev projektu (podle zadosti)

Vécna kontrola

Hodnoty Hodnoceni Komentai/slovni hodnoceni/navrhy uprav projektu

mozné pro
schvaleni

Kritéria na urovni zadatele (podniku)

Jedna se o tzv. endogenni podnik — podnik, pro ktery je| Ano/Ne
SCK domovem (podnik, ktery je strategicky fizen z CR | vyluovaci

a ma sidlo nebo provozovnu v SCK) (povinné)
Ma podnik ve Stredoceském kraji sidlo nebo Ano/Ne
provozovnu s nadpoloviénim poétem zaméstnanca? vyluCovaci

(povinné)

Jaka je vize dalSiho rozvoje firmy v nasledujicich trech | Bodové
letech? (0-1-3
Mé Zadatel jasnou, srozumitelnou a hlavné realistickou vizi svého b_)

dalSiho rozvoje? Zdroj odpovédi: napf. otazka C2.

Majitel/Feditel firmy ma realné ambice se z hlediska Ano/Ne
trzniho pusobeni posunout na radoveé vyssi trh. vyluGovaci
Zdroj odpovédi: napf. otazky C3 a C4. (povinné)




Podnik ma vilastni produkt (vyrobek €i sluzbu), kterou
sam Ci skrz distributory prodava zakaznikiim. Nejedna
se o preprode;.

Ano/Ne

vylu€ovaci
(povinné)

Kritéria na trovni projektu

Naplnuje projekt svou podstatou cil programu a
aktivity ,,INO“?

Jednéa se o firmu s inovativnim produktem nebo uvaZovanym
produktem? Jedna se o MSP s potencialem rychlého ekonomického
rastu? Ma vystup projektu (produkt, uvazovany produkt) potencial byt
ekonomicky Zivotaschopny? Ma vystup projektu potencial byt pro firmu
zdrojem jejiho rastu.

Zdroj odpovédi: prifezové cela Zadost a prezentace Zadatele.

Ano/Ne

vylu€ovaci
(povinné)

Jak Zadatel definoval zakaznikal/uzivatele a jak

potencialni trh, ktery chce Zadatel obsluhovat?

Dokézal Zadatel relevantné a konkrétné popsat zakaznika a uzivatele?
M4 Zadatel predstavu o velikosti trhu, ktery chce obsluhovat
postavenou na realnych zakladech a Cislech?

Zdroj odpovédi: napf. otazka D4.

Bodové
(0-1-3
b.)

Jak definoval Zadatel problém(y) u zakaznika,
ktery/které ma projekt resSit?

Jsou uvedené zakaznikovy problémy a potreby skutecné a existuje
pravdépodobnost, Ze takovy problém bude chtit zakaznik opravdu reSit
a zaplatit za jeho reSeni?

Zdroj odpovédi: napf. otazka D5.

Bodové
(0-1-3
b.)

v _wrs

Jak projekt reSi definované problémy zakaznikt?
Resi prototyp nebo inovovany produkt dostateéné a relevantné
uvedené uvaZované probléemy zakaznika?

Zdroj odpovédi: napf. otazka D5.

Bodové
(0-1-3
b.)




Jak jsou popsany a vysvétleny zavéry z priizkumu
konkurence?

Proved! Zadatel priizkum konkurence a konkurenénich redeni v
odpovidajici kvalité/rozsahu? Jsou uvedené zavéry relevantni?
Zdroj odpovédi: napr. otazka D6.

Bodové
(0-1-3
b.)

Jakym zpusobem vysvétlil Zadatel, v éem je jeho
produkt/prototyp lepsi nez konkurence?

Je srozumitelné a relevantné popsana vyhoda/vyhody produktu oproti
konkurenci?

Zdroj odpovédi: napf. otazka D6.

Bodové
(0-1-3
b.)

Jak je popsan a vysvétlen zptsob predbézného ovéreni

zajmu po produktu i klicové zavéry z celého procesu
ovérovani poptavky?

Je popsany zpusob ovérfovani poptavky po produktu a zavéry z néj
dostacujici pro to, aby se dalo tvrdit, Ze existuje realna Sance, Ze bude
po daném produktu dostatecna poptavka? Davaji zavéry z procesu
ovérovéni smysl? Podlozil Zadatel své zévéry i ,tvrdymi daty“?

Zdroj odpovédi: napf. otazka D7.

Bodové
(0-1-3
b.)

Jak Zadatel popsal a vysvétlil, jak budou zakaznici za
produkt platit a jaké budou vyuzivany distribuéni
kanaly?

Vysvétlil Zadatel v&rohodné a dostate&né aspekty obchodniho modelu
inovovaného produktu/ uvazovaného produktu?

Zdroj odpovédi: napr. otazka D8.

Bodové
(0-1-3
b.)

Jak jsou navrzeny planované aktivity projektu?

M& projekt logickou strukturu aktivit, které povedou k cili, ktery si
projekt/firma dava? Nechybi v ném néjaka nutna ¢innost, ktera je
dilezita k uspéchu projektu? Jsou vSechny popsané kroky nezbytné k
dosazeni definovanych vystup(?

Zdroj odpovédi: napt. pfiloha Zadosti.

Bodové
(0-1-3
b.)




Jak jsou popsany a vysvétleny planované vystupy Bodové
projektu? (0-1-3
Jsou popsany jasné, konkrétné, méritelné? Jsou planované vystupy b_)
projektu takové, za kterymi si Ize pFfedstavit néco konkrétniho a
uZite¢ného? Obsahuje projekt relevantni milniky? Chybi nebo prebyva
néjaky vystup? Pokud ano, tak je prosim pfipiste do komentara.

Zdroj odpovédi: napF. pfiloha Zadosti.

Do jaké miry jsou uvedené planované finanéni naklady | Bodové
projektu popsany a vysvétleny? (0-1-3
Obsahuje predstaveny harmonogram s rozpoctem pouze takové b_)
polozky, které jsou nezbytné pro zdarnou realizaci a ukonceni projektu?
Splriuji naklady podminku 3E? Jsou vycislené naklady umerné? Nejsou
podhodnocené nebo naopak nadhodnocené? Je potfeba pristoupit k
pfipadné revizi rozpoc¢tu? Pokud ano, specifikujte a navrhnéte
rozpoctovou upravu.

Zdroj odpovédi: napt. priloha Zadosti.

Jak celkové hodnotite projekt z hlediska rizika Komentar
neuspésnosti, jeho unikatnosti a potencialnich pfinosii
pro firmu.

Jednéa se napf. o zcela unikatni a disruptivni projekt, avsak s vysokou
mirou rizikovosti nebo naopak projekt inovace nizsiho fadu, avSak s
velkou pravdépodobnosti trzniho uspéchu?

Celkem 0 Nutno splnit vSechna vylu€ovaci kritéria a ziskat min. 75 % z
maximalniho celkového poétu bodi bodovanych kritérii
(tj. min. 25 bodt ze 33)

0 b. — Kritérium neni naplnéno viibec nebo minimalné z hlediska relevantnosti, srozumitelnosti, konkrétnosti a pfesvédcivosti. (max. 25%)
1 b — Kritérium je naplnéno Castecné z hlediska relevantnosti, srozumitelnosti, konkrétnosti a pfesvédcivosti. (mezi 25% az 75%)
3 b. — Kritérium je naplnéno zcela nebo témér zcela z hlediska relevantnosti, srozumitelnosti, konkrétnosti a pfesvédcivosti. (vice nez 75%)

Vyhovél (ANO / NE): [ ]
Jméno a pfijmeni hodnotitele:
Podpis:




